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Zanimanje za cenejse tiskanje
v ¢asu niZanja stroskov
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Mlado podjetje Optiprint v krizi pridno nabira stranke, ki Zelijo zniZati stroske tiskanja
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Strogki tiskanja, predvsem
barvnega, so za marsikatero
podjetje preveliko breme,
ugotavljajo profesor podjetni-
Stva na ekonomski fakulteti v
Ljubljani Ale3 Vahéi€, asistent
BlaZ Zupan in absolvent
trZenja Lan Hvastija. Razvili
so resitev, ki poceni tiskanje,
in zbudili veliko zanimanja
podjetnikov.

Podjetje Optiprint, vvecinski
lasti profesorja Vah¢ica, je razvi-
lo zalogovnik za ¢érnilo z inova-
tivno tehnologijo, ki ga povezejo
zenim od Stirih tipov brizgalne-
ga tiskalnika (ink jet) in tako z
enako kakovostjo tiska podjetju
omogocijo nizanje stroskov. Ti-
skalnikom povecajo zmogljivost
brezzamenjave kartus navec kot
30 tiso¢ barvnih izpisov, kar po-
meni, da je ponavadi treba prej
zamenjati tiskalnik kot kartuse,
pravi Blaz Zupan, sicer 35-od-
stotni lastnik druzbe. Izjemno
nizko ceno izpisa jim omogoca
tudinakup érnilaneposredno pri
proizvajalcih, saj je na svetovnih
trgih cenabarvnega in érnega ¢r-
S

nilaenakain doseganekaj deset
evrovzaliter. Za primerjavo: liter
¢rnega ¢rnilavprodajinadrobno
stane tiso¢ evrov, barvnega pa
tudi do trikrat vec.

Tiskanje za 50 evrov na
mesec

Poleg tehnologije za optimiza-
cijo brizgalnih tiskalnikov je nji-
hovanovost tudi poslovni model.
Gre za poslovni najem barvnih
tiskalnikov, ki za fiksno meseéno
ceno omogocajo neomejeno koli-
¢ino barvnih izpisov, pogodbo pa
s podjetji sklenejo brez ¢asovne
vezave. Za meseCni najem tiskal-
nikovz Optiprintovim sistemom
optimizacije tiska podjetja pla-
¢ajo od 50 do 90 evrov, odvisno
od modela tiskalnika, cena pa
vkljuéuje tudi servis, svetovanje
in potro$ni material. »Najem na-
Se resitve se podjetju splaca, e
na mesec natisne vsaj 1.500 ¢ér-
no-belih ali 500 barvnih strani,«
pojasnjuje Zupan.

Prihodnje leto na tuje trge
Od zacetkaleta so pridobili40
strank, ve¢ino v Ljubljani, med
njimi so KD Group, Julon, Pri-
stop, T-2, M hotel in Ljubljanski
univerzitetni inkubator. Konec
v

leta se bodo Sirili v tajersko
prestolnico, kjer nameravajo
odpreti fransizni servisno-pro-
dajni center. Kot nam je pojasnil
Zupan, je povprasevanja po na-
jemu tiskalnikov veliko tudi na
Stajerskem, vendar je za zdaj to
zanje finanéno $e prezahteven
projekt. V tujino nameravajo
v vecje urbane centre prodreti
prihodnje leto, ko bodo v praksi
podrobneje spoznali delovanje
fransiznega sistemavdomacem
okolju. Ocenjujejo, da bodo pri-
hodki glede na trenutno proda-
jo letos znasali 40 tiso¢ evrov,
prihodnje leto 140 tiso¢, v letu
2012 pa naértujejo skoraj 100-
odstotno rast prihodkov.

Zaradi zapletov na banki
segli v svoj Zep

Kot pravi asistent zekonomske
fakultete, je slaba stran njihovega
poslovnega modela, daje trebana
zacetku veliko vlagati v nakup ti-
skalnikov. Poznejeimajo fiksnime-
secnidenarni tok, ki je, kerstranke
tiskalnikov ne vracajo, tako reko¢
zagotovljen. »Denarni tokbo v pr-
vih 12 mesecih izrazito negativen,
potem pa bomo lahko iz prihod-
kov financirati rast,« pojasnjuje
Zupan. Pravi, da so se za financi-

Lomilci

ranje najprej obrnili na banko, a
sosezaradiraznovrstnih zapletov
(dolgotrajnostpostopka, zeloveliko
papirologije, kljubnizkemu znesku
zahteve povisokih osebnih garan-
cijah, neprilagodljivost in splosna
nezainteresiranost banke, visoka

obrestna mera) odloéili, da bodo
sredstva raje prispevali sami in
privabili tudi druge, ki verjamejo
videjo. Za pomo¢ pri financiranju
— predvsem daljsi placilniroki - se
jimjeuspelodogovoriti tudizneka-
terimikljuénimi dobavitelji. e
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» »V tujino bomo prodrli pri-
hodnje leto, ko bomo v praksi
spoznali delovanje fransiznega
sistema v domacem okolju,«
pravita asistent podjetnitva
na ljubljanski ekonomski fa-
kulteti BlaZ Zupan (desno) in
absolvent trZenja Lan Hvastija
iz podjetja Optiprint, ki stran-
kam omogoéa niZanje stroﬁkov
tiskanja.




